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วนัทีÉ 4 พฤษภาคม 2560  เวลา 09.00 – 16.00 น.
ณ โรงแรมแกรนด์  สุขุมวทิ 6

หลักสูตร  เทคนิคการเจรจาต่อรองในงานจัดซื Êอ 

หลกัการและเหตผุล

        เพืѷอใหผู้ร้่วมสมัมนาไดต้ระหนักวา่ การทําธรุกจิทกุชนดิเต็มไปดว้ยการตอ่รอง ทั Ѹงทีѷรูต้วัและไมรู่ต้วั ทั Ѹงมรีูปแบบและไร ้
รูปแบบ หากขาดทกัษะทีѷถูกตอ้งในการเจรจาตอ่รอง ยอ่มทําใหธ้รุกจิเสยีหายหรอืขาดประโยชนท์ีѷควรจะได ้หลกัสตูรนีѸจะทําให ้
เขา้ใจหลกัการและวธิทีีѷจะเจรจาตอ่รอง เพืѷอใหไ้ดม้าในสิѷงทีѷพงึจะไดอ้ย่างมปีระสทิธภิาพและประสทิธผิล

 ประโยชนท์ ีѷทา่นจะไดร้บั

 ทา่นจะไดท้ราบเทคนคิการเจรจาตอ่รองในงานจัดซืѸอ

 ทา่นจะไดเ้รยีนรูส้ามารถเจรจาตอ่รองในงานจัดซืѸอไดอ้ย่างมอือาชพี

 ทา่นจะไดเ้รยีนรูเ้ทคนคิการเจรจาตอ่รองในงานจัดซืѸอกบัวทิยากรทีѷมปีระสบการณ์อย่างโชกโชน

 ทา่นจะสามารถนําความรูท้ีѷไดจ้ากการอบรมไปประยุกตใ์ชใ้นการทํางานไดอ้ย่างมปีระสทิธภิาพ

รปูแบบการบรรยาย

     เนน้ผูเ้ขา้สมัมนาเป็นศนูยก์ลาง และมสีว่นรว่ม

หลกัสตูรนีҟสาํหรบั    ฝ่ายจดัซืҟอ  ผูบ้ริหารแผนกจดัซืÊอ

 ผูบ้รหิารแผนกจดัซืҟอ เนืҟอหาหลกัสตูร   เวลา 09:00-16:00 น.

แนวคดิทีѷถกูตอ้งของกระบวนการเจรจาตอ่รอง

 เจรจาอยา่งไรใหจ้บอยา่งชนะทั Ѹงคู่

 การหลกีเลีѷยงมมุอบัหรอืเขา้ตาจน (Deadlock)

รูเ้ขารูเ้รา รบรอ้ยครั Ѹง ก็ไมเ่พลีѷยงพลํѸาสกัครัѸง

 ซพัพลายเออรเ์ขาคดิอย่างไรกบัฝ่ายจัดซืѸอ

 การกําหนดป้าหมายและวางแผนในการเจรจาตอ่รอง

 ศลิปะการตั Ѹงคําถามแลการฟังอยา่งมปีระสทิธภิาพ

 ขอ้ควรทําและขอ้หา้มในแตล่ะขั Ѹนตอนของการเจรจา

 เรยีนรูนั้กเจรจาตอ่รองประเภทตา่ง ๆ

 การเจรจาตอ่รองทางโทรศพัท์

 การแบง่หนา้ทีѷเมืѷอเจรจาเป็นทมี

  เทคนคิการโนม้นา้วจงูใจ

  การทําSWOT Analysis เพืѷอกําหนดยทุธศาสตรก์ารตอ่รอง

  ถาม -ตอบปัญหา

วทิยากร

อาจารย์เชีÉยวชาญ รัตนามหทัธนะ 
C.P.M.,A.P.P.,MCIPS
กรรมการผู้จดัการ สถาบนัฝึกอบรมสมัมนาวิชาชีพ

จดัซื Êอฯ บจก.อลัฟ่า แมเนจเมนท์ คอนซลัแตนท์

นายกสมาคมคนแรก (พ.ศ. 2531-2549) ของ

สมาคมบริหารงานจดัซื Êอและซพัพลายเชนแหง่

ประเทศไทย

คนไทยคนแรกทีÉได้รับ C.P.M. จากสหรัฐอเมริกา 

และเพียงคนเดียวทีÉได้รับ MCIPS กิตติมศกัดิÍจาก
องักฤษ



อตัราคา่ลงทะเบยีน

หลกัสตูร  เทคนิคการเจรจาต่อรองในงานจดัซืÊอ

ราคาปกติท่านละ 4,000 บาท + VAT 7% รวมเป็น 4,280 บาท
สมคัรก่อนวนัทีÉ 28 เมษายน 2560 เหลือเพียง! ท่านละ 3,600 บาท (ไม่รวมภาษีมลูค่าเพิÉม)

บรษิัท เพอเฟกท ์เทรนนิÉง แอนด ์เซอรวิ์ส จาํกดั 
ทีÉอยู ่16/54 แขวงแสมดาํ เขตบางขนุเทียน  กรุงเทพฯ 10150 

Tel. 02-4646524  Mobile. 085-9386299  
เลขประจาํตวัผูเ้สียภาษี 0735553003036

  เช็คขีดคร่อมสั Éงจ่าย บริษัท เพอเฟกท ์เทรนนิÉง แอนด ์เซอรว์ิส จาํกดั
  โอนเงินเขา้บญัชีออมทรพัย ์ธนาคารกสิกรไทย สาขา บางบอน เลขทีÉบญัชี 022-3-91431-4

•  ราคานี Êรวม เอกสารการอบรม / อาหารวา่งและอาหารกลางวนัตลอดหลกัสตูร

•  เฉพาะนิติบคุคลสามารถหกัภาษี ณ ทีÉจ่าย 3% ได้

•  ใบเสร็จค่าลงทะเบียน สามารถนําไปบนัทกึหกัคา่ใช้จ่ายทางบญัชีได้ 200 %

ลงทะเบียนเพืÉอเขา้ร่วมสมัมนา

ชืѷอบรษัิท /หน่วยงาน...................................................................................................................................

ทีѷอยูบ่รษัิท.................................................................................................................................................
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โทรศพัท ์.......................................................... เบอรต์อ่........................................ โทรสาร ...................................

หมายเหต ุ...........................................................................................................................................................

การแจง้ยกเลิก : ผูส้มคัรสามารถทีÉจะยกเลิกการเขา้อบรมได ้ในกรณีทีÉท่านยกเลิกก่อนวนังาน 10 วนั บริษัทฯ จะหกัค่าธุรการ รอ้ยละ 15 ของคา่
สมคัร และในกรณีทีÉท่านยกเลิกก่อนวนังาน 7 วนั บริษัทฯ คนืเงินรอ้ยละ 50 ของค่าสมคัร นอกเหนือจากนีÊ แลว้ บริษัทฯ จะไม่คืนเงินใดๆ ทัÊงสิÊ น 
การจองมีผลเมืÉอชาํระเงินเรียบรอ้ยแลว้และแสดงใบ Pay-in เพืÉอเป็นหลกัฐานในการสาํรองทีÉนั Éง


